
Что хочет знать рынок
про плавильные печи?

Опыт позиционирования российского бренда SLT в условиях

заполнения рынка оборудованием различного качества

www.sltgroup.ru



О компании

«СЛТ» - инжиниринговая компания, которая специализируется на проектировании
и оснащении литейных и металлообрабатывающих производств, в том числе, под ключ.

На рынке с 2012 года
Специализируемся 

на проектах в сфере 
литейного производства 

    



СЛТ предлагает плавильные печи 
с загрузкой от 50 кг до 10 000 кг
для цветных и черных металлов

Основное преимущество СЛТ –
это комплексный подход



Очень сложно ориентироваться 
в многообразии оборудования, 
хлынувшего на российский рынок 
от азиатских производителей



Новые проблемы выбора: 

Совершенно неизвестные производители печей

Огромный разбег в ценах

Соблазн сэкономить и закупить «кота в мешке» напрямую
у китайского поставщика

Стереотипы и страхи в отношении китайского оборудования





СЛТ – поставляет не просто печи, 
а печи под собственным брендом 



Во-первых – успешный опыт реализации 
оборудования под собственным брендом.

Как мы пришли к решению поставки 
оборудования под собственным брендом? 

1
В 2021 году мы запустили линейку металлообрабатывающего оборудования под 
собственным брендом .

Сегодня бренд SLT объединяет основные группы станков с ЧПУ. И данное направление 
успешно себя зарекомендовало.

Токарные
обрабатывающие центры
(револьверная головка)

Вертикально-фрезерные
обрабатывающие центры 

(3-4 оси)

Шлифовальное
оборудование

Токарные автоматы
Автоматы продольного 

точения

Фрезерные 
обрабатывающие центры 

(модельная оснастка) 

Портальные фрезерные 
обрабатывающие 
центры (3-5 осей)

Вертикально-фрезерные 
обрабатывающие центры 

(5 осей)

Горизонтально-фрезерные 
обрабатывающие центры (со 

сменой палет)

Горизонтально-расточные
обрабатывающие центры

Токарные
обрабатывающие центры

(фрезерная головка)



Второй и очень значимый стимул – это обратная связь от наших заказчиков, 
которые транслировали проблему сложности выбора в огромном объеме 
оборудования неизвестных производителей. 

Как мы пришли к решению поставки 
оборудования под собственным брендом? 

2



Надёжность поставщика

На каком языке будет разговаривать менеджер поставщика

Приедет ли оборудование в требуемой комплектации

Почему на рынке огромный ценовой разброс на оборудование

Кто будет отвечать за нюансы, связанные с запуском и отладкой

Будет ли помощь в освоении оборудования и постановки технологии

Подходит ли продукция импортного производителя под те требования 
к сертификации, которые есть у предприятия 

Что же хочет знать производственник про 
плавильные печи в 2024 году при закупке? 



Оборудование под российским брендом 
позволило СЛТ предложить основное –

возможность закупки импортного 
оборудования по российским критериям



Печи под
брендом

Оборудование 
сопровождается 

внятной  
документацией 

на русском языке 
ПНР, работы 

по интеграции 
оборудования 

в действующую 
производственную 

линию 

Гарантийные 
обязательства 

поставщика, 
согласно 

российскому 
законодательству

Комплексные 
поставки  и инжи-

ниринг как для 
новых, так и для 

действующих 
производств

Помощь 
технолога 
в подборе 

оборудования

Поставка 
оборудования 

в соответствии 
с условиями 

договора 
(сроки, цена)

Поставленное 
оборудование, 

соответствующее 
заявленным 
техническим 

характеристикам



Основной вывод:

На литейном рынке оборудование под российским 
брендом оказалось не маркетинговым решением, 
а навигационным инструментом, который 
позволяет предприятиям ориентироваться



Контакты

sltgroup.ru

Проектирование, оснащение литейных
и металлообрабатывающих производств

ПНР Отладка Отработка технологии

Присоединяйтесь 
к нам в соцсетях:

vk

telegram


